VIE, EPARGNE, RETRAITE ET PLACEMENTS

AA115 BASES

3 jours 21 heures

CODE CPF : 234030

Déjeuners offerts
Exonérés de TVA

Analyser le fonctionnement des valeurs mobilieres et optimiser I'offre d’'investissement en OPCVM

Mécanismes, fiscalité et investissement en OPCVM

COMPETENCES VISEES

. Présenter et expliquer le fonctionnement des titres financiers afin d’éclairer le client dans son

PROGRAMME

choix de produit.

MODULE 1: INVESTISSEMENT EN
ACTIONS ET PRODVUITS DERIVES

A. CONSTRUIRE SA STRATEGIE BOURSIERE

1. Comprendre le mécanisme de
formation des cours sur les marchés
financiers
a) cycles économiques et financiers
b) indicateurs économiques

2. Choisir un investissement financier

a) horizon de placement, mesure du
risque

b) risque de crédit, agence de notation

3. Principes et décisions de gestion

a) risques et rendements des investisse-

ments
b) notions de performance
c) profil de gestion

COMPRENDRE LES MECANISMES DES
MARCHES BOURSIERS

. Intervenants

. Marchés organisés

. Marché de gré a gré (OTC)

. Organisation du marché des actions
. Organisation du marché obligataire
Mode de cotation et ordre de bourse
. Indices nationaux et internationaux
REGLEMENTATIONS ET TRANSPARENCE
AMF

. Directive MIF

. Protection des investisseurs
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PUBLIC

. Gestionnaires contrats vie

- Gestionnaires débutants « back
office titres »

D. CONNAITRE LES TITRES FINANCIERS ET
LEUR FONCTIONNEMENT

1. Principaux produits financiers : actions

N

. Principaux produits financiers :
obligation

. FISCALITE DE LEPARGNE FINANCIERE

. PFU et IFI

. Fiscalité du PEA et du compte titres

. Fiscalité de I'assurance vie

F. PRODUITS DERIVES

1. Sous jacents

2. Contrats a terme

3. Future, options
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MODULE 2 : INVESTISSEMENT EN

OPCVM

A. CARACTERISTIQUES ET FONCTIONNEMENT

1. SICAV et FCP

2. Statut juridique et régles de
fonctionnement

. Valeurs liquidatives

. Classification AMF

. CHOIX D’'INVESTISSEMENT

. Horizon de placement

. Profil de risque et sensibilité
. Fiscalité

. TRACKERS

. Fonds indiciels cotés

. Caractéristiques

. Utilisations
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METIERS VISES

03B - Vente en bureau ou point de vente, 03C - Vente des contrats sur plateforme (téléphonique ou Internet), 03F -
Encadrement d’un réseau de vente salarié, 03G - Animation de réseaux non salariés (prescripteurs, partenaires,

intermédiaires), 03H - Support et appui aux réseaux

PERSONNALISATION DE PARCOURS

Un questionnaire préparatoire sera remis en amont de la formation

au participant lui permettant de faire remonter auprés du
formateur ses attentes et besoins spécifiques.

aifpass

VALIDATION DES ACQUIS

- Evaluation des acquis de la formation par des cas pratiques
- Questionnaire d'évaluation a chaud proposé a la fin du stage
- Une attestation sera remise au stagiaire a la fin de la formation
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. Gestionnaires « middle office »
- Chargés de clientéle

- Agents généraux

. Courtiers

PRE-REQUIS

Formations IFPASS suivies ou
connaissances équivalentes. AA091

POINTS FORTS

Les participants utilisent la presse
professionnelle pour s’entrainer

a rechercher l'information et
appréhender le vocabulaire et les
mécanismes boursiers.

ls réalisent des cas pratiques de
défiscalisation, bilan d’opération
achat / revente, calcul d'impét.

FORMATEUR(S)

Cette formation est animée par
un professionnel de I'assurance
vie, formateur expert de I'lfpass

SESSION(S) 2021

Dates disponibles sur le site
www.ifpass.fr

Session(s) continue(s)
Disponible en régions sur demande

CONTACT
01 47 76 58 70 / inter@ifpass.fr
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