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Assurance Takaful

Concepts, pratiques, développements et potentialités
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non gouvernementaux,
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conseillers financiers, courtiers,
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1. Processus d'institutionnalisation et de
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FORMATEUR(S)

Cette formation est animée par
un professionnel de I'assurance
Takaful, formateur expert de
I'lfpass.

SESSION(S) 2021

Dates disponibles sur le site
www.ifpass.fr

Session(s) continue(s)
Disponible en régions sur demande

METIERS VISES

03B - Vente en bureau ou point de vente, 03C - Vente des contrats sur plateforme (téléphonique ou Internet)

PERSONNALISATION DE PARCOURS VALIDATION

Un questionnaire préparatoire sera remis en amont de la  Une attestation sera remise au stagiaire a la fin de la

formation au participant lui permettant de faire formation.
remonter aupres du formateur ses attentes et besoins
spécifiques.
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